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A d d a d -  V o l p e -
$650mil, Altos da Ci-
dade, novo. 3stes, la-
vabo, 3vgs, varanda
gourmet, lazer com-
pleto, condomínio ba-
ixo. F: 99897- 9663

791140

A d d a d -  V o l p e -
Asturias, alto, 2dorm,
s a l a ,  c o m p l e t o  e m
a r m á r i o s ,  c o z .
planejada, garagem.
Oportunidade! $230mil.
Cód.12166. F: 99130-
2864

795600

A d d a d -  V o l p e -
Bahamas, 1dorm, sala,
c o z i n h a .  $ 9 5 m i l .
F: 99130- 2864

795597

Arte Brasil 3 dorm. 2
suítes 3 vagas ac. - valor.
F. 99125-2525

795186

AX IMOB
Sangiovese, 1 dorm,
41,61m²m var gourm, ar
lazer, frente ao Bosq da
Com. prox merc, padar e
Bcos, sol manhã. F:
3313-9810/99791-8182

795655

AX IMOB
Spazio Brescia 2 qts
sendo 1 ste,cz cookt,
coifa. 1vg. F:33139810/
99697-5077

788407

Ed Melro Px Tauste novo
3s tes ,3  gars , so l  da
manhã $620 mil 996926623

794432

E d .  S a n  M a r i n o
$359.999, ac. troca 50%
do valor. F: 98121-9678.

252533

Elara 2ste, 2gar, var.
gourmet, 981140312

252632

FIRENZE 3ST
Varanda gourmet / 3gars
ót. preco 98112-0099

795621

Isabella prox. conf. Max
Reformado c/ 92m² útil
02 dorms 1 suite c/a/e 2
Salas coz.planej.1 gar.
vazio 99776-8117

793812

Le Premier Assuã vazio
3 suites a/e 3 salas
L a v a b o  c o p a  c o z /
Planej.03 gars + dep
Lazer 99776-8117

793811

Prédio c/ 32 aptos, sala,
c o z .  g a r a g e m  R $
2.200.000,00. 99772-3030

795290

Premiere novo prox. Usp
vazio 1 dorm c/50m sala
wc coz/v. Gourmet 1gar
Lazer 997768117

793813

Spot, px Shopping, 2d/
ste, 2gar, 98114-0312

252631

Terrazze del Veneto
03 dorm 1 suite c/a/e
2 sala v. Gourmet coz
Planej.vazio fdo 02gars/
Oportunidade 99776-8117

793810

URGENTE
$  95mil, 2d, à Vista, coz
c/ arm. F: 99630-8721

795519

Compro apto de 01 ou 2
dorm até 160 mil nos
bairros, Jd. Ferraz, Terra
Branca, Independência, e
ao redores 998025046

795617

PROCURAMOS
Apto. MRV no Terra
Branca1ºandar c/arm. À
Vista F: 99758-6869

795665

$500 Kit mobiliada__
direto c/ proprietário.
Tr. 98100-8060

795399

Addad- Volpe- $1.000,
Jd. América, sobrado,
2dorm, sala 2amb, 1vg.
3  qdras  da  Getú l io
Vargas. F: 99721- 8061

794725

Addad- Volpe- $3.500,
Cond .  Samamba ia ,
3dorm, sendo 1ste, c/
armários, 4vgs, lazer c/
piscina e churrasqueira.
F: 99721- 8061

794723

A d d a d -  V o l p e -
$2.500, 3stes, 2vgs,
completo em armári-
os, varanda gourmet,
115m² de área útil. Fi-
renze! F: 99721- 8061

794727

A d d a d -  V o l p e -
$2.500, Vl. Universitá-
ria, 4dorm, sendo 2s-
tes, completa em ar-
mários. F: 99721- 8061

794726

A d d a d -  V o l p e -
$2.800, Melro, 3stes,
novo! Completo em
armários, coz. plane-
jada, varanda gour-
met, lazer completo,
2vgs. F: 99721- 8061

794722

A d d a d -  V o l p e -
$800,00, Bela Vista, 3-
dorm, completo em
armários, ótimo an-
dar. F: 99721 -8061

794724

ALUGA RESIDEM
$  700, Casa próx. ao
Boulevard, 2 dorm, área
s/, 1 vg. F: 2106-7181

795674

ALUGA RESIDEM
$  850, Casa, 3d, próx.
Confiança, Falção,2vgs
F: 2106-7181 Residem

795535

ALUGA RESIDEM
Nipônica, Linda casa
próximo ao Sup. Dia 2
dorm, coz. Gab, 1 vg
$550, Ligue: 2106-7181

790130

Alugar seu Imóvel com
segurança e rapidez!
Ligue Residem Imóveis
F: 2106-7181

794958

Aluga-se sobrado Jd. Bela
Vista, 2 suítes, sala, cozi-
nha, lavabo, área serviço.
Tratar fone 14 997367055

795627

APTOS RESIDEM
-  1  D o r m i t ó r i o  -
$800-$500, Universitária
$ 6 5 0 ,  J d .  B r a s i l
$500,  Higienópol is
$400, Próx. Bauru Shop.
$380-$450, Carolina
www.residem.com.br

795671

APTOS RESIDEM
-  2  Dormi tór io s  -
$1600 ,  Al t inópol i s
$1000, Marambá (mob)
$900, Contorno(mob)
$800-$500, Universitária
$680-$650, Jd. América
$ 6 5 0 ,  V l .  S o u t o
$600-$500, Colina Verde
$ 5 5 0 ,  P a n o r a m a
$ 5 0 0 ,  P q .  Vi a d u t o
www.residem.com.br

795672

APTOS RESIDEM
-  3  Dormi tór io s  -
$2100 ,  Jd .  Eu ropa
$ 1 6 0 0 ,  P a n o r a m a
$900, Jd. Universitária
$ 7 5 0 ,  C a r d i a
$ 6 0 0 ,  M a r a m b á
$ 5 0 0 ,  P q .  Vi a d u t o
www.residem.com.br

795673

Casa, Alto Paraíso, 2d,
c/ muro alto e portão
fechado, tratar c/ pro-
prietário. F: 99762-4234/
99762-0490

252642

CASAS RESIDEM
-  1  Dormi tór io   -
$ 6 5 0 ,  Vi l a  S o u t o
$ 5 3 0 ,  C e n t r o
$ 4 5 0 ,  G e i s e l
$400, Nova Esperança
www.residem.com.br

795668

CASAS RESIDEM
-  2 Dormitórios  -
$1100, Vânia Maria
$ 1 0 0 0 ,  M a r y  D o t a
$900,  S ta  Edwiges
$ 8 5 0 ,  G e i s e l
$ 8 5 0 ,  B e l a  Vi s t a
$750, Joaquim Guilher.
$680, Independência
$ 5 5 0 ,  N o v a  B a u r u
www.residem.com.br

795669

CASAS RESIDEM
-  3  Dormi tór io s  -
$1700-$1200, Industrial
$ 1 5 0 0 ,  J d .  P a g a n i
$1300-$850, Marajoara
$ 8 5 0 ,  V i l a  B e l a
$ 7 5 0 ,  R e d e n t o r
$750, Colina Verde
www.residem.com.br

795670

Guerrero Cr. 14416
Temos diversos apar-
tamentos, casas, sa-
las,  salões e barra-
ções p/ locação. Veja
no site: ___ guerrero
i m o v e i s . c o m . b r
9 9 6 5 0 - 6 0 5 6  w h a t s
3204-6056

792338

H2 - Murano, 4 suítes,
4 vagas, 380m² área útil
excelente lazer.  H2
f:3104-5677 CJ4940

790080

J. Cruz. Sul, alugo res. c/
2 dorms. sendo 1 suíte
com armário embutido e
ar condic., 2 banheiros,
coz. planejada, área de
serviço com armário,
churrasqueira, portão
eletrônico, gar. 2 carros,
R$1.100,00 F.99773-8586

795626

Precisamos de Casa p
alugar até $2mil, de 2d e
3d, próx. a comércio
F: 2106-7181 Residem

795675

Veja no site: www.
g u e r r e r o  i m o v e i s .
com.br as melhores
ofertas p/ locação de
apar tamentos ,  res i -
dências, salas, salões
e  b a r r a ç õ e s .
9 9 6 5 0 - 6 0 5 6  w h a t s
3204-6056 Cr. 14416

795407

Alugo $650 sala c/
f r e n t e  p /  a v .  d o
Camélias, c/ 43m². F:
99701-1195

252638

$  150mil, Salvador
Filardi, q23, asfalto,
T.12 x30 F:997726724

795525

$  155mil, Próx. ao Shop
Boulevard, F 997726724

793119

$  250  Tavano  300  m2
plano Bolsa 99125-9000

795652

$  55mil Jd. Mary, 2q
Sagae,10x25- Á vista F:
99630-8721/2106-7181

792745

$  98mil,próx Confiança
Falcão, T.227m² - F:
997711659 / 21067181

795663

$ 100 mil, Vila Nipônica,
p e r f e i t o ,  e s q u i n a ,
8,5x23. F:99679-0007

252620

$ 175 mil, fantástico, R
Célio Daibem, 12x26,
encaixado. 99679-0007

252621

$ 340mil, Ótimo p/comér
Rafael P.Martinic/Lucio
Luciano,530m²esquina,
E s t u d a  P e r m u t a
F:99758-6869/2106-7156

795662

$ Águas Virtuosas,
T 7 5 0 m ² ,   Z o n a
Sul ,vários  lotes ,  ót
p/ chácara F:99758-
6869/2106-7156

795514

$100mil Pq Viaduto 10x33
Rua Antônio Garbi de
Mattos 9-44 99692-6623

794434

$106mil Pq Viaduto 11x
23,5 R Alfredo Rodrigues
de Souza 12-20 996926623

790806

$135mil Condomínio
Fechado lindo parcela em
até 150 pagtos 996926623

790805

$47mil 5,5 x 23 no as-
falto c/ escrit. na Po-
usada I F: 99787-6514

795648

$90mil Jd Solange 6x30
Rua Luíz Gomes de Assis
6-64 financia 99692-6623

795363

$OPORTUNIDADE
$  150mil, Marambá, ót.
local, murado, 300m²
F: 99758-6869 Residem

795658

10 x 44 R.Antonio Alves
Q4 c/projeto aprovado
p/barracão 99715-7339

795629

2 Lotes juntos esqui-
na Vl Souto 484 m²
$250mil F: 92000-6197

795649

Addad- Volpe- Quinta
G r e e n ,  e x c e l e n t e
loca l ização ,  p lano .
F: 99897- 9663

790031

Ags Virtuosas 15x50
ót $ local 99696-9026

780858

AX IMOB
Alpahville $ 290 mil Exc
local, tot. plano, qtdo.
Plantão. F:3313-9810/
99198-5050

795654

AX IMOB
Morada do sol, terr
plano c/ ót localiz, parte
alta. F:3313-9810/99198-
5050 Plantão.

795653

CONDOMINIOS
Ta m b o r é  R $  2 1 5
C y r e l a  R $  2 3 0
Spazio Com. R$ 300
L a g o  S u l  R $  3 5 0
Spzio Verde R$ 450
Bolsa Imob  99125-9000

795606

Lago Sul ac permuta,
450m², 98114-0312

252630

PARTICULAR
Rua Alfredo Fontão qd 
8, vdo 1452m² (4 lotes
11x33). F: 14 99772-3925

252636

RESIDEM
Diversas opções de
terrenos para aquisição
e  c o n t r u ç ã o  c o m
financiamento Caixa!
R. Virgílio Malta 11-61
-Centro F: 2106-7181

775051

SPAZIO VERDE
Spazio Verde plano ,
parte alta , abaixo do
preço de mercado ,
F:99715:6888

795657

Tamboré Bauru 245 mil
E s p e t a c u l a r  Vi s t a
F. 98132-4220

794258

Tamboré Bauru raridade
apenas 335 mil parcelo. F:
99125-2525

795185

Tangarás - Rua Ario-
valdo Maciel qd 01,
6x24, asfalto, plano.
F: 99712-4778

252536

Terrenos zona sul ót.
investimento 10x25 ót
local $18mil cada ac/
carro F: 99701-6921

782163

Vale Florido 450m² lindo
$150mil 99692-6623

795360

Vendo lote barato Jd.
Meire de 250 m² de
R$120 mil por R$85 mil,
ao lado de barracões
comerciais. 99141-9850

795618

Compro terreno em
Bauru pago a Vista, F:
99761-3359

795184

Compro Terrenos pa-
go a vista 99696-9026

795646

Compro Terrenos pago
à vista 99692-6623

631492

Jd. Prudência 10x26
$80mil F: 99696-9026

795647

Ta n g a r á s  1 0 x 2 7
$45mil .  Ac carro  e
moto F: 99869-8325

795635

Vale Igapó 2 terrenos
600m². Ac. carro/ mo-
to $55mil 99730-9234

794878

$ 430  Palmas Del  Rey
linda chacara lazer  veja
www.imobiliariabolsa.c
om.br ref. rob056

795602

100alqs no asfalto px
Cidade plana $90/alq
"Vitrine" 99692-6623

795361

150 alqs px Rondon muito
plana $45/alq 996926623

787090

1alq Beira da pista
Bauru Arealva no trevo
de Jacuba,rio no fundo
água de mina,escritura,
cercado $130mil ac troca
dir.prop.99897-9900

795633

200alqs em cana,Usina
Raízen,60ton/alq,$80mil
por alq  99692-6623

795359

250alqs px cidade no
asfalto linda estuda
troca $50/alq 99692-6623

789245

40alqs no asfalto $52mil
por alqueire 99692-6623

795322

50alqs cana Pederneiras
$70 por alq 99692-6623

795631

70alqs Rondon linda $70
por alq  99692-6623

795632

Chacrinha $1000 entr. +
$400 mensais 3016-8893

787072

Jardim Ibituruna 1mil m²
$100mil lindo 99692-6623

793466

Tenho Compradores p/
sítios/fazendas996926623

739073

$ ot autom $14mil c.
cred 215/m98139-1086

794887

Clio 01 trio eletrico
$8.500.F:-99623-1166

795651

Cred $20300 p/ veic
parc $300.98139-1086

794888

Cred  $30mi l  parc
$460. 998139-1086

794886

Escort perua 98/98 gas.
cinza met. R. José Limão
Garcia nº 3-54 Bauru
2000 antiga Rua 1.

795625

Fiat Bravo essence
1 .8  comple to  2011
R$28mil Aceito troca
F: 99869-8325

795634

Jeep Grand Cherokee
preta, 50 mil km. diesel,
conservada R$ 170 mil.
99136-0896

795577

S10 2013 mod.LTZ (com-
pleta) 64 mil ou 35 + 36 x
$980. (14) 99629-2472

795623

Farah Automóveis compra

seu carro semi-novo paga-

mento à vista. 99711-6699

791200

Vdo carta de crédito

$350 mil contemplada,

p/ compra, reforma e

construção+capital de

giro, ent.$47.500+ parc

$1.980. F: 14 3042-1825
252639

www.sianet.com.br www.orcose.com.brwww.cnservicos.org.br www.candinho.com.br
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Entender o mundo como um grande 
mercado globalizado a ser conquista-
do permite a visualização de várias 
portas inéditas de entrada para o 
universo corporativo. Talento empre-
endedor, planejamento 
e um pouco de sorte são 
fatores decisivos para 
quem deseja optar pelo 
segmento comercial 
utilizando vários canais 
de distribuição. Um 
deles é a franquia, que 
possibilita expansão 
rápida e segura, uma 
vez que, juntamente 
com o negócio em si, o franqueado é 
benefi ciado pela experiência empre-
sarial e inovadora do franqueador. 
Quem já ingressou a todo vapor 
com esse modelo no Brasil, 
lançando e diversifican-
do produtos por meio do 
franchising, foi Jae Ho Lee, 
diretor do Grupo Ornatus 
(www.grupoornatus.com), 
que detém três marcas para 
franquia, um coreano que chegou ao 
País aos oito anos de idade e fez valer 
a vocação natural dos asiáticos para o 
mercado externo. Ao cursar adminis-
tração de empresas na faculdade, ele 
entrou em contato com o esse sistema 
de negócio e decidiu investir sua ca-
pacidade empreendedora montando 
um grupo para administrar as fran-
quias que criou, tendo em vista dife-
rentes segmentos. Com exclusividade 
e muito entusiasmo pela trajetória 
bem- sucedida do decorrer dos últi-
mos cinco anos de atuação, ele dá a 
medida exata do seu sucesso, desta-
cando os passos que já lhe garantiram 
o prêmio de Empresa Franqueadora 
do Ano em 2007 pela Associação Bra-
sileira de Franchising.

Visão de franquia
“Quando se conhece a fundo o 

sistema de franquias, é fantástico 
e muito inteligente. No início dos 
anos 90, houve um boom do seg-

de tributação. Deu certo porque con-
seguimos ler no mercado as regras do 
jogo e, por outro lado, a mudança 
do comportamento do consumi-
dor. O público feminino é um seg-
mento que está crescendo cada vez 
mais, e, no caso da Morana, o nos-
so foco está centrado nas mulheres 
mais maduras que já possuem certa 
estabilização fi nanceira.”

Habilidades
“O que a máquina não substitui é 

capacidade de inovação e de criativi-
dade. Por isso, a essência empreende-
dora está na mistura de talento, no que 
se refere à vocação, com um pouco de 
sorte, porque existem muitos fatores 
envolvidos e costumamos tomar de-
cisões com cerca de 30% de certeza, o 

que é instintivo. Só que essa 
capacidade intuitiva vem 
com a experiência vivida, 
que assinala quando existe 
perigo ou quando é preciso 
confi ar. Nesse contexto, o 
empresário precisa ter sorte, 

talento e disciplina. Daí entram os 
conhecimentos gerenciais que uma 
escola pode oferecer. Na realidade, são 
várias as habilidades de conhecimento 
técnico do negócio, de conhecimen-
to gerencial e de conhecimento de 
liderança, e são esses três pilares que 
sustentam um empreendedor. Den-
tro da nossa estratégia de expansão, 
incluímos também a marca Balone 
e estamos buscando a internaciona-
lização da matriz franqueadora das 
três marcas  por meio de um gráfi co 
de crescimento planejado”.

mento de alimentação que estava em 
alta, e o Mc Donald’s era uma refe-
rência. Foi então que decidi traba-
lhar com franchising e fui fazer vá-
rias pesquisas, além de trocar infor-

mações com empresas 
americanas. Acabei 
optando também por 
trabalhar nesse nicho 
de mercado com o 
lançamento da Jin Jin 
Chinese Fast Food, 
que hoje se reposi-
cionou e mudou de 
nome para Jin Jin Wok 
Gastronomia Asiá-

tica. Na verdade, há várias formas 
de iniciar um sistema de franchi-
sing. Existem empreendedores que 
abrem um pequeno comércio, o 

modelo dá certo, e ele percebe que 
pode fraquear a sua marca. O meu 
negócio já nasceu com essa visão 
de franquia, e, desse segmento de 
alimentação, fomos fazendo uma 
fi ltragem do que existia no merca-
do para diversifi car e ampliar nossa 
atuação. Quando se fala em fran-
queabilidade, é preciso entender que 
o negócio tem que funcionar em 
qualquer parte do mundo.”

Diversifi cação
“A Morana, que é uma rede de lo-

jas de bijuterias, surgiu em 2002, a 
partir de um negócio montado pelas 
mulheres da família que já tinha atin-
gido o seu auge, mas estava decain-
do. Com as duas últimas lojas que 
restaram em dois shopping centers, 
assumi o controle e inovei na forma 
de apresentação da mercadoria para 
tornar o negócio franqueável do pon-
to de vista do tamanho, do estoque, 
que fi ca sempre na gaveta, e da forma 

SORTE COM DISCIPLINA

Jae Ho Lee

“O empresário precisa ter sorte, 
talento e disciplina. Daí entram os 
conhecimentos gerenciais que uma 

escola pode oferecer”.
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BEM DE FAMÍLIA
Publicações do mundo inteiro, des-

tinadas a análises econômicas e à 
gestão empresarial, já compararam 
empresas familiares com organiza-
ções administradas por profi ssionais 
sem esse vínculo e che-
garam à conclusão de 
que, ao contrário do 
que se pensa, a empresa 
familiar é mais rentável 
e produtiva. Por essa 
razão, grandes corpo-
rações internacionais 
estão tentando copiar 
os aspectos positivos 
desse modelo empresa-
rial que conta com a colaboração de 
um time leal, capaz de tomar decisões 
de forma ágil e fl exível, justamente 
por não depender de vários escalões 
para a aprovação das ações 
estratégicas. Boa parte das 
organizações comandadas 
por famílias está compro-
metida com uma visão de 
longo prazo para o negócio, 
o que não acontece no caso 
de muitos executivos, que vivem pre-
ocupados em obter resultados imedia-
tistas para mostrar aos superiores e à 
mídia o quanto eles são sensacionais, 
colocando a carreira sempre em pri-
meiro lugar. Em depoimento exclusi-
vo, Dorothy Nebel de Mello, presiden-
te do Instituto da Empresa Familiar 
(IEF) - www.empresafamiliar.org.br 
- destaca as principais vantagens, bem 
como os cuidados necessários à manu-
tenção e ao crescimento das empresas 
familiares na economia global.

Visão equivocada
“O problema básico das empresas 

familiares hoje é a falta de fl uxo de 
caixa e a ausência de possibilidades 
de fi nanciamento. Qualquer em-
préstimo bancário é uma corda no 
pescoço e isso afeta as organizações 
em qualquer tentativa de crescimen-
to e de diversifi cação. O segundo 
problema é que a empresa familiar 
no Brasil e no mundo, apesar de 

e passá-la para outros membros da 
família pode representar a perda do 
sentido de estar vivo. Nesses casos, 
é preciso que seja feito um trabalho 
de preparo do ponto de vista emo-
cional para que essa pessoa possa 
realmente passar a direção, a sua 
capacidade de sonhar, assim como 
os direitos e deveres para os descen-
dentes o mais cedo possível.” 

Instituto
“Hoje em dia, a empresa familiar 

vai manter-se viva somente se seus 
dirigentes conseguirem separar a 
família da empresa, se eles conse-
guirem enxergar que a empresa é 
um patrimônio familiar e, como 
qualquer patrimônio, tem que ser 
muito bem cuidado para render e 

sustentar todos os envol-
vidos no negócio. O IEF, 
inspirado na experiência 
norte-americana do Fa-
mily Firm Institute, é a 
única instituição brasilei-
ra exclusivamente voltada 

para a empresa familiar, cuja mis-
são é educar, funcionando como 
um fórum multidisciplinar para 
todos os profi ssionais que traba-
lham em empresas familiares. Para 
isso, oferecemos uma programa-
ção de seminários sobre educação 
executiva, além de fi rmar parcerias 
importantes com o objetivo de 
fornecer cursos voltados para os 
empresários e para a continuidade 
da mentalidade empreendedora. 
Afi nal de contas, o Brasil é um país 
de empreendedores.”

representar a maioria dos negó-
cios, ainda é encarada como algo 
negativo, muitas vezes pejorativo, 
sinônimo de falta de organização, 
de estratégias, de planejamento e de 

profi ssionalismo. Infe-
lizmente, para muitos 
esse é o rótulo da em-
presa familiar, o que 
é uma consideração 
sui generis. Isso não 
vai denegrir em nada 
a importância da em-
presa, do produto e da 
gestão. Todas as gran-
des empresas brasilei-

ras que continuam sendo controla-
das por uma ou, às vezes, por mais 
de uma família, não se consideram 
familiares, alegando que possuem 

executivos profi ssionais no coman-
do da estrutura.”

Profi ssionalização
“Temos que admitir que muitas 

das pequenas e médias empresas 
familiares, que são realmente a força 
que move este país, ainda não se pro-
fi ssionalizaram como deveriam no 
sentido de traçar um planejamento a 
curto, médio e longo prazos, além de 
estabelecer estratégias defi nidas. Em 
uma economia como a nossa, tudo 
tem que ser muito dinâmico e fl exí-
vel para que haja a possibilidade de 
mudanças rápidas, partindo de um 
corpo de profi ssionais capacitado. 
Outro problema está na continuida-
de das gerações. Se o fundador ainda 
está vivo, existe uma questão ligada 
ao poder. Ele teve um sonho e con-
seguiu transformá-lo em realidade, 
foi um empreendedor e correu todos 
os riscos. Só que, na maioria dos ca-
sos, a empresa tornou-se a vida dele, 

Dorothy Nebel de Mello

“Temos que admitir que muitas das pequenas 
e médias empresas familiares, que são 

realmente a força que move este país, ainda 
não se profi ssionalizaram como deveriam”.

www.memoria–empresarial.com.br ANO XXVIII – Nº 611

5

Coleção

P
R
ÓMEMÓRIA
EMPRESARIAL

Republicada 
para avaliação histórica

© 1987 HÍFEN

Entrevista publicada em 19/10/2008 
e republicada agora para avalia-
ção histór ica das  exp er iências.  

7ª Vara Cível do Foro de Bauru/SP
Edital de Citação Processo Físico nº: 0038921-
97.2009.8.26.0071 Classe: Assunto: Execução de Título 
Extrajudicial - Alienação Fiduciária Requerente: Banco 
Finasa Bmc Sa Requerido: Martha Alaiz de Abreu Luize 
Edital de citação - Prazo de 20 dias.Processo nº 0038921-
97.2009.8.26.0071 O MM. Juiz de Direito da 7ª Vara Cível, 
do Foro de Bauru, Estado de São Paulo, Dr. Jayter Cortez 
Junior, na forma da Lei, etc. Faz Saber a Martha Alaiz de 
Abreu Luize, CNPJ nº 213.682.078-80, que Banco Finasa 
BMC S/A, que lhe foiproposta uma ação de Busca e Apre-
ensão convertida em Ação de Execução de Título Extraju-
dicial, objetivando o recebimento de R$ 1.944,90 (set/14) 
decorrente do débito do Contrato de Financiamento com 
garantia Fiduciária nº 42.1.716.773-6. Estando a executada 
em lugar ignorado, expede-se edital de citação, para que em 
03 dias, a fl uir da data de publicação deste, pague o débi-
to devidamente corrigido, acrescida de correção monetária, 
juros de mora, demais acessórios, se houver, custas, des-
pesas processuais e honorários advocatícios arbitrados em 
10% sobre o valor atualizado do débito ( CPC, arts. 652-A 
e 659). No caso de pronto e integral pagamento, Os hono-
rários advocatícios serão reduzidos pela metade (art. 827, 
652-A do NCPC). Fica, também, ciente de que o prazo para 
oposição de embargos é de 15 dias e, se dentro deste prazo 
reconhecer o crédito do exequente depositando 30% do valor 
em execução (incluindo custas e honorários advocatícios so-
bre o débito atualizado), poderá requerer seja admitido pagar 
o restante em até seis (06) parcelas mensais, acrescida de 
correção monetária e juros de 1% ao mês (Lei nº 11382/06), 
sob pena de penhora de tantos bens quantos bastem para 
garantia da dívida. Não sendo contestada a ação, a ré será 
considerada revel, caso em que será nomeado curador es-
pecial, para que chegue ao conhecimento de todos e que 
no futuro ninguém possa alegar ignorância, expediu-se o 
presente edital com o prazo de 20 (vinte) dias e, mais 15 
(quinze) dias após o término do prazo de 20 dias, que será 
publicado e afi xado na forma da lei. Nada Mais. Dado e 
passado nesta cidade de Bauru, aos 25 de julho de 2018.


