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H2
Parintins, 01 dormitório
completo em armários,
ótima localização. H2
f:3104-5677 CJ4940

528253

Jd. Carolina, resid. 2dorm
F: 3234-4137

758152

Kit Centro 1 dor. Fone:
3234-4137

758151

Pôrto: 3224-1400 Site:
portoimobiliaria.com
$730---2D-----J.Ferraz
$730---2D---- Nipônica
$880---2D------Carolina
$950---2D--Alto Paraíso
$990---2D--------Estoril
$1.200-2D------Gaivota
$1.200-3D-Terra Branca
$1.300-3D------Px. USC
$1.400-3D--Guadalajara
$1.600-3D----------Altos
$2.200-3D------ Univers
$2.500-3D-----Panorama
$4.500-3D-Universitaria

758197

Q u e r  A l u g a r  s e u
I m ó v e l ?
www.residem.com.br
ou Ligue 2106-7181

754020

RESIDEM ALUGA
Araruna, casa nova,
3dorm, porcelanato,
$1200. F: 2106-7181

749842

RESIDEM ALUGA
Jd. Celina, casa, 3d,
$900, F: 2106-7181

752365

RESIDEM ALUGA
Niponica(próxBarracão)
2dorm. Sobr c/ chur.
$1000, F: 2106-7181

752364

Apto Guarujá Pitangueiras
30 mts da praia, livre para
Natal e Ano Novo e alta
temporada. F. 98102-4869

757285

$4.500 Jd. Panorama px.
Praça da Paz, Havan
Pôrto----------3224-1400

756937

3011-1000 PJ
www.pjimoveis.com

758146

Lumina Mall sala com 31
m² sol manhã 1 gar. 2 de-
pósitos nova 99776-8117

756242

$ 300mil Villaggio I
plano encaixado parcel
Bolsa Imob. 99118-7550

724728

$105mil Eng.Paulo Fron-
tinQ4 St Edwirges 300m²
99715-7339 Cr 12401

758172

$115mil Jd Aeroporto11x
33 R.José M.R.Costa Qd1
99715-7339(creci12401)

747232

$150 mil Vl A.Paraiso R.
Ant.Pereira Q8 12m² de
frente ,a / terr  356m²
99715-7339  Cr 12401

758171

$200 mil Jd Estoril III
R.Dr Evandro Ruivo16x24
99715-7339 Creci 12401

758175

$280 mil Cond.V.Lobos
16,5x25 a/total 400m²
99715-7339 Cr 12401

752829

$350mil 750m²Residencial
Odete lindo 99692-6623

746897

$65mil J Jussara 5x30
asfalto f: 99696-9026

756176

10x22 ($135mil) R.José
Chaves de França Q4 Alto
Paraiso F:99715-7339

747234

9-8112-0099
$130 Portal das Nações
1 dorm., armários e gar.

758045

Addad- Volpe- Terre-
no 12x27, no Sta Can-
dida, $75 mil. Ac. Fi-
nanc. F: 99796- 2119

754924

ARAÚJO LEITE
Quadra 34, terreno com
22x44 (968m²), excelente
para comércio Bom $.
Tratar: 3104-5671

757083

Bela Vista R.Olavo
Bilac Q 15, terreno
10x31 plano murado
99771-7369 c/ prop.

758160

Cond Palmas del Rey,
3 .500m,  $190  mi l .
F: 14 99686-5144.

240262

Igapó com escritura
esquina plano 500m²
próximo asfalto poste 14 $
oportunidade 99776-8117

756241

Jd Jussara, Jd Pru-
dência terr+construç
ac finan F: 996969026

757582

Jd. Colonial - Aberto -
Plano- Cel. 99640-5822

751143

R$ 120 mil , Rua Salvador
Filardi, Qd23, tamanho
12x30, aceita financ 3878-
8010 / 99791-7488

758081

R$ 150 mil, Rua Antonia
Alves Ferreira, Qd 500,
Agudos, tamanho1.000m²,
20 x 50, aceita financ:
3878-8005 / 99676-2987

758082

R$ 300 mil, Rua Rio
Branco, Qd. 11, tamanho
11x11, 3878-8005/ 9676-
2987

758083

R: Araújo Leite, quadra
34, lote com 418 m²,
11x38 mts. Bom preço.
Tratar 98125-9000

729803

RESIDEM
Diversas opções de
terrenos para aquisição
e  c o n t r u ç ã o  c o m
financiamento Caixa!
R. Virgílio Malta 11-61 -
Centro F: 2106-7181

730246

Sta. Edwirges, 5x26, plano
a 50 mts da Pinheiro
Machado. Ac. financ.
Oportunidade. Fone:
99683-3070

758034

Compro Terrenos pago
à vista 99692-6623

745530

$280mil 3alqs c/ casa
www.germanodestefani
corretor.com.br verfotos

756158

$350mil 1alq linda casa
rio ac troca 99692-6623

757816

10alqs Agudos p/cana
$80/alq  99692-6623

757817

11alqs $60/alq fotos em
www.germanodestefanicorr
etor.com.br 99692-6623

757820

20 Alqs px Aeroporto
troca $70/alq 99692-6623

756781

21 alqs lindo haras
$2 milhões 99692-6623

758163

250alqs Bauru no asfalto
$40/alq linda 99692-6623

756783

400alqs Tibiriçá linda
$50/alq 5 anos p/ pagar
px asfalto 99692-6623

755840

55alqs muito plana rio
linda $52/alq 99692-6623

745523

R$ 200 mil, Vale do
Igapó,2 dorm, sendo 1
suíte, piscina com prainha
+ hidro, port automático:
3878-8005 / 99676-2987

758078

R$ 320 mil, Gália, 20.000
m², 8 dorm, 4 banh,
pomar, horta, galinheiro,
curral, paiol, 3lagos c/
nasc: 3878-8005 / 99676-
2987

758077

R$ 350 mil, Bauru, 1
Alqueire 24.200m², 2
dorm, s. festas, c. futebol,
piscina, pomar: 3878-
8005 / 99676-2987

758080

Reginópolis 17alqs na
pista $70/alq 99692-6623

750739

Tenho Compradores p/
sítios/fazendas996926623

745527

Apto frente p/ mar, Praia
Grande Ocian, 8 pessoas.
99771-6120

758116

Chácara 10.000m² linda,
casa 600 mts, pisc., 6x12,
sauna, mesas peb., sno-
oker, playground, horta,
etc, Jacuba. 99771-6120

758118

Chácara e Área de Lazer
em Bauru  p / fes tas /
casameto ou Fins semana
(15)99724-6733

757215

$ ót aut. $ 14mil c.
créd 215/m 98139-1086

638550

A z e r a  2 0 11  P re t o
$35mil F:99793-4258/
3227-0054

758189

Civic 99 aut. $13 mil.
Fone: 99897-8600

758159

Créd $ 17.000 parc
$260 F:98139-1086

702553

Créd  $30mi l  parc
$460 F:3011-0742

613896

Financ p/ partic ót ta-
xas F:99663-7961

749737

Fit 08 1.4 completo
$21900, F. 99897-8600

758158

Gol 05 ót $ só hoje
F:99182-0734

757752

Hilux 13 diesel 3.0 dupla
4x4 prata $87500. F.
99897-8600 troco

758157

Jeep Compass 2018
$111.500 F:3245-1485/
99659-0259

758185

Montana  LS  2013
branca $23.500 compl
Fone: 99724-7292

758111

Nissan march 1.6 14 cpl
$25500 F998978600 troco

758156

Onix LTZ aut. 2018
1 B r a n c o  e  1 Vi n h o
M e t á l i c o  $ 5 5 . 9 0 0
3245-1485/99659-0259

758184

Palio 2007 Adv. 1.8
cpl $18.900 ac trc (-)
vlr 3204-5250/ 99749-
8283

758100

Palio 2012 Vermelho
4p c/ roda liga leve,
trv. aut., $19.200 ac
carro (-) vlr 3204-5250/
99749-8283

758099

Prisma LT 2018 Me-
tálico $52mil pronta
entrega 3245-1485/
99659-0259

758183

Puma GT 71 $$ ocasião
$ 10 mil  F:99694-9948

758161

Saveiro G6 14 direção,
vidro trava airbag abs
(54mil  km) $27700
99897-8600

758155

Uno 93, $ 7.200, impec.
motor  novo  F : (14 )
98822-9620

240640

Vera Cruz 10, ún dono
bx km, ót estado ót $,
14 99607-5602

240600

C B  2 5 0  T w i s t e r
2016 branco pérola
zero km $8.400 + 25
p a r c . d e  $ 2 3 0 , 0 0
F:99772-3228

758162

..Carta contemplada....
Imóvel/carro99772-6142

758000

Vendo consórcio con-
t emplado de  car ro .
F: 14 99802-7799.

240647

$ ót. Ubatuba $ 280
saída 01/ 12 ret 03/ 12
99791-7514 c/ Fatima

758181

01.11á05.11Ubatuba
28.12á 01.1café almoç
jant Cida 3276-3532

757072

26/ 11 Thermas de
Laranjais int.$135,1/ 2
$95,997917514 Fátima

758180

Compra SP s.2ª e 5ªf
F.99794-7100 Nely

744747

Compras SP s.6ª/dom
e 4ª Gomes: 3021-4959
99656-9715/981810428
Ismênia: 3016-1163/
99712-6179/981289230

735757

Excursão ComprasSP said
Dom. 2ª 4ª 6ª ônibus wifi,
café manhã + almoço.
3018- 9196 / 99711- 8034
Cleide 99181-1946 whats

749887

Excursão Praia Grande
01/11 à 05/11 c/ café da
manhã, almoço e janta
99665-0784/ 99700-8084

239974

Ilha Comprida saída 28/12
Inf. e reservas (14) 3203-
9106 /3206-8518 / 99680-
9475/ 99756-0269 Neia

754863

P.de Sales 15.11 $60
c. almoço e churrasco
F: 99791-7514 Fátima

758179

Praia Grande 11/11 à
1 5 / 1 1  c /  c a f é  d a
manhã, almoço e janta.
99665-0784/ 99700-8084

239973

Reveillon Camboriú
26/12 a 01/01 3018-6774

746037

Ril - ônibus p/ freta-
mento dd / ld / Irizar /
Marcopolo Geração VI
/ VII com ar, tv, dvd,
toalete. Inf. e reservas
(14) 3201-7215 3201-
7200 (Ivan)

754864

T. Laranjais 29 e 30
F:99618-9288

757922

Thermas dos Laranjais
dia 19/11 F: 99665-0784
99700-8084 Ariane

239972

Tv Século XXI, pro-
grama do Alessandro
Campos (Padre Serta-
nejo). dia 06/12, $70.
José. F: 99681-1915.

240648

$ bom 14 3016-2382
99868-9940 / 98125-9940
classictourvans@gmail.
com

752268

Admitimos aux adm p/
crédito consignado c/
exp anterior na função.
Entregar CV R. Ezequiel
Ramos 2-40, Cj 4

240632

Contrata-se consultor
técnico automotivo,
experiência 1 ano. CV
p/ Xingu 4-44 sigla
CTA

240466

Moça(o) c. exper.__
em Setor Imobiliário
Administ, Confecção
de Carnês, Financeiro
e pós vendas, salário
$1.250 + benefícios
CV Rua: Monsenhor
Claro nº 7-45

758178

Salão de Beleza con-
t r a t a :  Man icu re .__
Fone: 99694-1741

758182

$  0 , 0 0 3 0 1 6 - 4 8 9 8
$40,00 carreto c/ ajud.

692540

$ 0,5 Montador de Móveis
F:99890-5276

744773

$ 00,00 Faço Frete ap
de $30,00 99674-6253

758030

$ 40,00 a part 99680-
1588carreto /fret/ mud

744787

$ Bom 99701- 4545
encanador 24hs lim-
peza de calhas, cons.
telhado, desentope.

756052

www.sianet.com.br www.orcose.com.brwww.cnservicos.org.br www.candinho.com.br
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Quem utiliza a Internet apenas 
como uma vitrina institucional para 
inserir a sua empresa no univer-
so virtual está desperdiçando uma 
grande oportunidade de criar um 
canal de comunica-
ção interativo com os 
clientes e com o mer-
cado por meio do envio 
sistemático de notícias 
sobre as tendências do 
ramo em que atua. 
A arquiteta Mariana 
Cecchini, diretora do 
escritório de arquitetu-
ra que leva o seu nome 
– www.arquimariana.com.br – não 
perdeu o ensejo e decidiu investir 
em uma newsletter on-line, atuali-
zada mensalmente com textos infor-
mativos sobre as últimas 
novidades em ambientes 
comerciais e residenciais. 
Com isso, o contato com 
as pessoas já cadastradas 
fortalece-se, além de cha-
mar a atenção de quem 
ainda não conhece o trabalho dela, 
gerando novas possibilidades de ne-
gócio em todo o País. Em depoimen-
to exclusivo, Mariana conta que a 
vocação despertou cedo, pois desde 
criança, já construía plantas de ca-
sas e de castelos tomando como base 
plantas de apartamentos veiculadas 
em anúncios de jornal. Do término 
da faculdade para o exercício do em-
preendedorismo foi um salto grande 
que exigiu um curso de capacitação 
empresarial e um aprendizado cons-
tante que se renova todos os dias com 
os obstáculos a serem superados em 
cada caso. 

Noção empreendedora
“Comecei a minha carreira como 

autônoma, montando o meu escri-
tório dentro de um apartamento. 
No fi nal dos anos 90, conforme os 
clientes foram surgindo, senti a ne-
cessidade de chamar outras pesso-
as, de mudar de local e de começar 

cliente ajuda a tomar a decisão sem 
me cobrar depois. Caso contrário, 
parece que o trabalho é muito fácil e 
os problemas não existem, enquanto 
estou me matando para resolvê-los 
por trás. Depois dessa mudança, o 
relacionamento com os clientes fi cou 
muito melhor.”

Além do projeto
“O nosso diferencial está em não 

vender somente um projeto de ar-
quitetura, mas, por meio da ideia dele, 
também assessorar o cliente em outros 
pormenores para melhorar o negócio 
de acordo com o nicho de mercado de 
cada um. Se for um restaurante, pen-
samos no avental da garçonete ou no 
posicionamento da recepcionista, no 
caso de um escritório. Em termos de 

economia, vamos colocar 
elementos que economizem 
energia e outras despesas 
básicas. Esses são alguns 
dos diferenciais quando re-
alizamos um projeto, sem 
megalomania, mas com 

capacidade de manutenção. Em pri-
meiro lugar, ouvimos o cliente sem 
fi car interpelando. Depois conversa-
mos de igual para igual, como se eu 
fosse leiga naquele assunto, falando a 
mesma língua e mostrando quais se-
riam as melhores soluções. Nessa con-
versa, já é possível conhecer o cliente e 
saber os cuidados a serem tomados. É 
importante observar a personalidade 
dele para saber até onde dá para ir, 
uma vez que esse relacionamento é 
fundamental para o bom resultado 
do produto fi nal.”

a empreender de fato. O arquiteto 
geralmente não tem visão empreen-
dedora, porque a faculdade não 
oferece isso. Eu sou a favor de que 
o empreendedorismo comece a ser 

ensinado nos cursos 
superiores, pois é es-
sencial para o Brasil. 
Para adquirir uma no-
ção empreendedora, 
participei do Empre-
tec, do Sebrae, que me 
abriu novo horizonte. 
Cheguei à conclusão 
de que todos ficam 
muito comprometidos 

com as metas traçadas, muitas vezes 
sem ter objetivo. Percebi em mim e 
em muitos colegas determinados 
em partir para a livre iniciativa que 

faltava um sistema de organização 
gerencial que poderia ter sido intro-
duzido já na faculdade.”

Interferência
“Em termos de atendimento pro-

fi ssional, percebi que estava falhan-
do, pois oferecia um atendimento de 
amigo para amigo, o que gerava in-
terferência. Foi um certo tombo, mas 
depois conseguimos enxergar e mu-
dar a estratégia. Estava sendo muito 
amiga e é preciso separar as coisas. A 
estratégia que adotei a partir desse 
momento foi algo muito bom e tem 
dado certo até hoje. Passei a ser muito 
objetiva, pois, quando o problema se 
apresenta, temos que ser os primeiros 
a falar com o cliente, o que também 
me deixou muito mais tranquila para 
lidar com eles. Antes, tentava resolver 
tudo sozinha, porque achava que ti-
nha que fazer isso. Agora não, já abro 
o jogo e digo que procedimento estou 
pensando em adotar. Dessa forma, o 

ARQUITETURA COM INFORMAÇÃO 

Mariana Cecchini

“Eu sou a favor de que o empreendedorismo 
comece a ser ensinado nos cursos superiores, pois 
é essencial para o Brasil. Para adquirir uma noção 

empreendedora, participei do Empretec, do Sebrae”.

Entrevista publicada em 24/12/2006 
e republicada agora para avalia-
ção histór ica das  exp er iências.  
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BEM DE FAMÍLIA
Publicações do mundo inteiro, des-

tinadas a análises econômicas e à 
gestão empresarial, já compararam 
empresas familiares com organiza-
ções administradas por profi ssionais 
sem esse vínculo e che-
garam à conclusão de 
que, ao contrário do 
que se pensa, a empresa 
familiar é mais rentável 
e produtiva. Por essa 
razão, grandes corpo-
rações internacionais 
estão tentando copiar 
os aspectos positivos 
desse modelo empresa-
rial que conta com a colaboração de 
um time leal, capaz de tomar decisões 
de forma ágil e fl exível, justamente 
por não depender de vários escalões 
para a aprovação das ações 
estratégicas. Boa parte das 
organizações comandadas 
por famílias está compro-
metida com uma visão de 
longo prazo para o negócio, 
o que não acontece no caso 
de muitos executivos, que vivem pre-
ocupados em obter resultados imedia-
tistas para mostrar aos superiores e à 
mídia o quanto eles são sensacionais, 
colocando a carreira sempre em pri-
meiro lugar. Em depoimento exclusi-
vo, Dorothy Nebel de Mello, presiden-
te do Instituto da Empresa Familiar 
(IEF) - www.empresafamiliar.org.br 
- destaca as principais vantagens, bem 
como os cuidados necessários à manu-
tenção e ao crescimento das empresas 
familiares na economia global.

Visão equivocada
“O problema básico das empresas 

familiares hoje é a falta de fl uxo de 
caixa e a ausência de possibilidades 
de fi nanciamento. Qualquer em-
préstimo bancário é uma corda no 
pescoço e isso afeta as organizações 
em qualquer tentativa de crescimen-
to e de diversifi cação. O segundo 
problema é que a empresa familiar 
no Brasil e no mundo, apesar de 

e passá-la para outros membros da 
família pode representar a perda do 
sentido de estar vivo. Nesses casos, 
é preciso que seja feito um trabalho 
de preparo do ponto de vista emo-
cional para que essa pessoa possa 
realmente passar a direção, a sua 
capacidade de sonhar, assim como 
os direitos e deveres para os descen-
dentes o mais cedo possível.” 

Instituto
“Hoje em dia, a empresa familiar 

vai manter-se viva somente se seus 
dirigentes conseguirem separar a 
família da empresa, se eles conse-
guirem enxergar que a empresa é 
um patrimônio familiar e, como 
qualquer patrimônio, tem que ser 
muito bem cuidado para render e 

sustentar todos os envol-
vidos no negócio. O IEF, 
inspirado na experiência 
norte-americana do Fa-
mily Firm Institute, é a 
única instituição brasilei-
ra exclusivamente voltada 

para a empresa familiar, cuja mis-
são é educar, funcionando como 
um fórum multidisciplinar para 
todos os profi ssionais que traba-
lham em empresas familiares. Para 
isso, oferecemos uma programa-
ção de seminários sobre educação 
executiva, além de fi rmar parcerias 
importantes com o objetivo de 
fornecer cursos voltados para os 
empresários e para a continuidade 
da mentalidade empreendedora. 
Afi nal de contas, o Brasil é um país 
de empreendedores.”

representar a maioria dos negó-
cios, ainda é encarada como algo 
negativo, muitas vezes pejorativo, 
sinônimo de falta de organização, 
de estratégias, de planejamento e de 

profi ssionalismo. Infe-
lizmente, para muitos 
esse é o rótulo da em-
presa familiar, o que 
é uma consideração 
sui generis. Isso não 
vai denegrir em nada 
a importância da em-
presa, do produto e da 
gestão. Todas as gran-
des empresas brasilei-

ras que continuam sendo controla-
das por uma ou, às vezes, por mais 
de uma família, não se consideram 
familiares, alegando que possuem 

executivos profi ssionais no coman-
do da estrutura.”

Profi ssionalização
“Temos que admitir que muitas 

das pequenas e médias empresas 
familiares, que são realmente a força 
que move este país, ainda não se pro-
fi ssionalizaram como deveriam no 
sentido de traçar um planejamento a 
curto, médio e longo prazos, além de 
estabelecer estratégias defi nidas. Em 
uma economia como a nossa, tudo 
tem que ser muito dinâmico e fl exí-
vel para que haja a possibilidade de 
mudanças rápidas, partindo de um 
corpo de profi ssionais capacitado. 
Outro problema está na continuida-
de das gerações. Se o fundador ainda 
está vivo, existe uma questão ligada 
ao poder. Ele teve um sonho e con-
seguiu transformá-lo em realidade, 
foi um empreendedor e correu todos 
os riscos. Só que, na maioria dos ca-
sos, a empresa tornou-se a vida dele, 

Dorothy Nebel de Mello

“Temos que admitir que muitas das pequenas 
e médias empresas familiares, que são 

realmente a força que move este país, ainda 
não se profi ssionalizaram como deveriam”.
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