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$  2.8 Villaggio II  nova
4suites completa 2lotes
Bolsa  Imob 99125-9000

760037

$  Cond  Vila  Dumont
casas  de  3  e  4 suites
projetos modernos ,
completas,  espaçosas,
com muita area verde
R$ 1.2  à R$ 1.9 ac troca
Bolsa Imob  99125-9000

681312

$ 1.3 Villaggio II 4suítes
piscina térrea *Nova
Bolsa  99118-7573

754925

$ 340 Terra Branca 3d
suíte 2gar churr * show
Bolsa  99118-7573

750042

$ 4.5  Cond Paineiras  4
suites térrea  550m2a.c.
2500 m2 a.t  lazer pisc.
Bolsa imob 99125-9000

756180

$ 800  Recanto Nobres
* Natureza e Liberdade
casa térrea 3 suites sala
3 amb com  250 m2  a.c.
1.000 a.t.  tel 99125-9000

748562

$1.8 Cd VDumont  nova
3stes 3salas térrea pisc
700 m2 a.t. 350. a.c trat
Bolsa Imob  99125-9000

757032

$100mil Bosque da Saúde
2d vazia 99692-6623

759365

$230 Prox Cond.Tivoli
2dor/ste salas gde pisc
sobrado com elevador
Parreira- 99658 2006

759181

$250 mil, Jd. Carolina, 2
dorm., c/ 1 suíte. Fone:
99189-1530

760167

$320 próx. Noroeste 03
dorms. sala estar jantar
coz. gabinete 4 gars.
edícula wc. quintal pisc.
churrasq. terr. 360m²
const. 161m² aceita fincto
FGTS 99776-8117

759353

$600mil Cond. Jd. do
Sul 200m², doc ok dir
c/ prop 014 99711-3006

760181

$685 próx. Estoril V
sobrado. F: 3234-3890

760161

$6milhões Estoril V 5
suítes troca 99692-6623

757818

..Cond. Villas Lobos..
Oport. Cel. 99772.6142

758195

2dor, sala, coz, wc, á-
re  de serv.  Jaraguá
F:99650-5424

760013

ACESSE
nrimoveisbauru.com.br
a imobiliária que mais
cresce em Bauru. Ótimos
negócios e oportunidades
esperando por vc! Creci
22722J NR 3103-0000 ou
98804-7496

759484

ACESSE
V á r i a s  o p ç õ e s  d e
imóveis para Venda.
www.residem.com.br

758456

A d d a d -  V o l p e -
Villaggio III. Linda,
próx. ao lazer, 4stes,
sala 3 amb. lavabo,
e s c r i t ó r i o ,  t o d a
climatizada e completa
em armários, piscina,
e s p a ç o  g o u r m e t
completo com balcão c/
adega  c l ima t i zada ,
chopeira e geladeira.
F: 99701- 0023

755957

AX IMOB
$920Tivoli II,3stes,split,
a/e,mez,escr,coz/plan,
ac. finan e est.permuta.
F:3313-9810/99606-6019

760188

AX IMOB
Estoril V,sobrado,3stes,
lazer cpt. Maravilhosa!
F:3313-9810/99651-7883

760189

AX IMOB
Vila Souto, 3 stes, sla,
coz/plan,edic c/churras,
4gar, ac/ financimento.
F:3313-9810/98114-2985

760192

Cond. Green Blue.nova
3suites+.Completa.Veja
Hoje. 99766-2223

759806

CONDOMINIO
Primavera.Cond. Nova
3suites.lindissima. ......
Cel. 99772.6142

758363

ESTORIL 5
Maravilhosa  4  suites
térrea 580m2 a.c. 900m2
a.t.  Bolsa 99125-9000

753999

E s t o r i l  V  $ 1 . 9 0 0
99772-4438 Silvio

760174

Jd. América $270.000,00
3 dorm., 1 apto, 2garagens
sala em L, frente praça
Palestina. F: 99662-2700

758399

Lago Sul nova térrea terr.
450m² const. 256m² 03
suítes c/ a/e, 3 salas, coz.
planej. lavabo escritório
espaço gourmet piscina
aceita permuta 997768117

759354

LAGO SUL NOVA
3 Suítes/ÁreaGourmet e
Piscina, Aceita Permuta
até70%. Cel. 99766-2223

758359

LAGO SUL
Só$1.65 Lago Sul 2lotes
av.principal-fase acabm
a/c 534m²  e T: 900m²
PÔRTO -----99723-8080

756362

Não deixe seu imóvel
f e c h a d o .  T e m o s
Clientes cadastrados
para Venda -  Ligue
2106-7181 Residem

754021

R$ 450. ALTOS
3Dor/2st.ar/ae/porcel.
Linda!!Cel.99635-5911

739719

RECANT NOBRES
Recanto Nobres-600 mil
2 casas-piscina-campo
Pôrto---------99723-8080

756363

RES.PRIMAVERA
R$300 + Financiamento
pela Cx.Federal. Linda..
3suites.lindissima. ......
Cel. 99640-5822

759395

Resid. Sauípe.dir. prop
partic/ partic.3231-1903

241287

Urgente: de $350 por
$280 mil à vista. Jd. Caro-
lina, 3 dorms., c/ 1 ste,
gar. coberta. 99189-1530

760166

Vilaggio II- Linda casa
2 lotes acab diferenciad
3 suites -avarandada
Pôrto-------  99723-8080

760182

VILLAGIO III
R$1.100- 3 suítes,Térre
Ligue:  99640-5822

759805

$  135mil, Flamboyant's,
2d, Coz. c/ gab. wc c
box, area de serviço
com wc 1vg  F 99776-
4688

760183

$  4 3 0  I N F I N I T Y
3 dorm,  so l  manha
Bolsa 991183604

754742

$129mil Novitá térreo
2dorm./st px Duque
F:99797-5680

760173

$220mil Spazio Bela
Vista 2d troca 996926623

759933

$330 Caienas 2d/1s,1vg
alto.Ac. fin.99127-9836

760175

$780 Resid. Moradas de
Andorra.4d/2st, 250m²
Ac permuta.99127-9836

760177

395 mil reais, Supremo
Residencial 3 dorm. (ste),
compl. armários, 2 vagas,
despensa. F. 98132-4220
Aceita financiamento

759837

485 mil reais Supremo
Residencial 3 dorm. (ste)
compl. armários, 2 vagas,
despensa, aceita menor
valor. F. 99125-2525

759838

ACESSE
nrimoveisbauru.com.br
a imobiliária que mais
cresce em Bauru. Ótimos
negócios e oportunidades
esperando por vc! Creci
22722J NR 3103-0000 ou
98804-7496

759482

Andaluzia 2D 2WC 2VG
oportunidade!99772-4438

759952

AX IMOB
$320 Jutaí Solimões,
2dor ste, a/e, coz/plan,
sla c/sac. gar e lazer.
F:3313-9810/99606-6019

760187

AX IMOB
Europa,3stes,a/e,climat,
lazer completo, 2 gar.
F:3313-9810/99772-3128

760185

AX IMOB
Gurupi,3dor s/1ste, a/e,
sla 2 amb, sac,coz/plan,
lazer e 2gar. Ac financ.
F:3313-9810/99772-3128

760186

AX IMOB
Mondrian,3stes, a/e,
inst.p/ ar, var gourmet,
coz/plan,desp,3gar,dep.
lazer compl. Ac financ.
F:3313-9810/99791-8182

759164

AX IMOB
Saint Tropez, 3dorm s/
1ste, varanda gourmet,
2 vagas, lazer completo.
F:3313-9810/99651-7883

760190

AX IMOB
Spazio Novitá, 2dor,a/e,
ao lado do SESC, 1 gar.
F: 3313.9810/98114-2985

760054

ECOLIFE
Sol da manhã a.alto 2vg
2d ou 3d.99127-9836

760176

Ed. Resedás 3d, piso
frio, sacada, gar, área
de lazer. dir c/ prop.
$260 mil F: 98803-3869

241209

Ed. Studium, Apto novo,
2 dormitórios, sal. festa,
lav. col., sacada, gar. p/ 2
carros, Z. Sul, região
nobre, em frente ao Bauru
Shopping, pronto para
morar, excelente investi-
mento. F:(14) 99125-9000

759437

Ed. Sueli centro ót $,
andar alto, vdo/ trc por
imóvel + ou - $, 2d,
2wc, sala, coz e 1gar.
32232953/ 30112268

241040

Edif. Porto Maggiore
$650 mil 99791-1205

744768

Europa apto no térreo
vazio ótimo quintal/
jardim 03 dorm. 1 suíte
c/a/e, sala estar, jantar,
home, escritório, lavabo,
copa, coz. planej. 2 gars.
cond .  ba ixo  ace i t a
finciamento 99776-8117

759348

Firenzze sol manhã vazio
3 suítes 02 salas com
varanda gourmet lavabo
coz. lavanderia 03 gars.
excelente lazer cond.
baixo. 99776-8117

759350

Frente  Igreja  São
Cristovão 03 dorms..
1 suite c/ a/e 2 salas,
coz. planej., varanda
gourmet 2 gars cond.
baixo, 3º andar fundo,
aceita FGTS fincto lazer
completo oportunidade
99776-8117

759349

H2
Europa, 3 suítes, sol da
manhã, ótimo andar,
A/E, 2 vgs + depósito,
ótimas condições de
negocio,FGTS e Financ
f:3104-5677 CJ4940

750907

MURANO ASSUÃ
4 suítes, 4 vagas, 380m²
área útil, 4 piscinas
academia ,  quadras ,
acabamento de luxo,
novo, exclusividade de
vendas Imobiliária H2.
Te m o s  o p ç õ e s  d e
andar. Venha conhecer
ou agende uma visita.
f:3104-5677 CJ4940

750909

PREMIATTO
novo 2stes 1 ou 2vagas
68 m2  lazer completo p/
faculdade USPmedicina
Bolsa Imob  99125-9000

757033

Residencial Europa 2 suí-
tes completa em armários
10º andar. F: 99103-1711
direto c/ propietário.

760105

Troco apto x casa $250
mil 2d/st 99692-6623

759932

Troco por carro ou terreno
ap. 2 dorm. Área gourmet
armário e elevador. Fone:
97400-5344/ 99610-1305

759808

$  430mil, 3dorm, 2vg
rico em arm, sol/manhã
vista p/pç, ac imovel
F: 98112-4242

760184

Pôrto Principe x Sauim
Castanheira 03 dorms. 2
suítes com a/e, 107m² útil
sala estar jantar sacada
lavabo coz. planej. 2 gars.
+ depósito. 99776-8117

759352

Troco apto x casa $250
mil 2d/st 99692-6623

759931

$  1400, Porto Real,
3dorm, 2vg, rico em
arm, sol/manhã ótima
local. F: 98112-4242

758198

3204-6056
guerreroimoveis.com.
br e conheça as me-
lhores opções em lo-
cações de casas, ap-
tos, salas salões, bar-
racões. Creci 14.416

760096

ACESSE
nrimoveisbauru.com.br
a imobiliária que mais
cresce em Bauru. Ótimos
negócios e oportunidades
esperando por vc! Creci
22722J NR 3103-0000 ou
98804-7496

759485

ACESSE
Várias opções para
A l u g a r  a c e s s e
www. residem.com.br

758457

ACESSE
Várias opções para
Alugar de 2 e 3 Dorm.
www.residem.com.br

758455

Alto Paraiso, 3d., 1 ste.,
c/ edícula. F: 3234-3890

760163

Aluga apto 1d próximo
ao Hospital de Base
F.99791-1205

744767

Aluga apto Ed. Porto
Maggiore 3dorm 1suíte,
2 garagens Jd Panorama
$1.800,00 99791-1205

744769

CÓRSEGA
H2 -Apto novo,3 suítes
3 vagas, novo, 182 m²
útil, 3 piscina, excelente
lazer. Exclusivo H2.
f:3104-5677 CJ4940

755206

Higienópolis cial. para
escritório. F: 3234-3890

760162

Proprietários * * * *
Deixe seu imóvel para
locação com a Guer-
rero imobiliária corre-
tores especializados
e assessoria jurídica_
integrada 3204-6056
Creci. 14.416.

759994

Q u e r  A l u g a r  s e u
I m ó v e l ?
www.residem.com.br
ou Ligue 2106-7181

754020

RESIDEM ALUGA
Araruna, reformada,,
3dorm, porcelanato,
$1200. F: 2106-7181

758618

RESIDEM ALUGA
Jd. Celina, casa, 3d,
$900, F: 2106-7181

752365

RESIDEM ALUGA
Niponica, reformada,
2d, próx. ao Confiança
da Castelo $1000 reais
vale a pena conferir F:
2 1 0 6 - 7 1 8 1
www.residem.com.br

758617

Al.Apt Mongaguá 2d
frente praia 99794-7100

750012

A l u g a  c a s a  P r a i a
Lázaro, cond. fechado
U b a t u b a ,  m á x .  7
pessoas. F: 99771-3031/
98158-0001

241281

Ano Novo em Mare-
sias, casa 3stes, pis-
c ina,  churrasqueira
(011) 97693-5051whats

760002

M i n i m e r c a d o  e m
atividade há mais de 4
anos, ótima localização,
valor fácil de negociar.
F: 99860-6520

241293

Alugo sala em clínica
R. Saint Martin 19-60
F: 3879-3909

241303

Higienópolis cial. para
escritório. F: 3234-3890

760164

Sala Comercial Lumina
Mall nova sala comercial
31m 01 gar. + 02 depósito
aceita permuta 997768117

759356

$ 135mil Jd Solange
12x30  99772-4438

759951

$ 350 Cond. Alphaville
Bolsa 99628-0583

754288

$ 65 6x29 V  Industrial
proximo  Bosque Saúde
Bolsa Imob 3234-3344

760036

$40mil Av das Bandeiras
q d  1 4  p l a n o  6 x 3 6
F:99692-6623

760172

$75mil 11x33 viz Posto
Comandante 99692-6623

759930

*AGUDOS/SP*
Sant' Anna-12x25.plano
Sinal de R$ 55mil+pres.
Aceito carro como Pgt.
Cel. 99640.5822.

754290

Addad- Volpe- Terreno
1 2 x 2 3 ,  A v .  d a s
B a n d e i r a s ,  V l .
Industrial. F: 99796-
2119

760026

AX IMOB
$140 Morada Sol 450m²
plano Permuta Cial + $
F:3313-9810/98114-2985

760193

AX IMOB.
Villaggio III, lote duplo
esquina, bem localiz. s/
arrimo e ótimo preço.
F:3313-9810/99791-8182

760191

Cond Palmas del Rey,
3 .500m,  $190  mi l .
F: 14 99686-5144.

240262

Estoril 5 plano ótimo
Bolsa 99118-7573

760158

Estori l  V 2 juntos
ou separados 99772-4438

759900

PEDERNEIRAS
..Cond. Cidade Jardim..
Terreno c/ 445 mts2 no
Cel.. 99640-5822

758361

R: Araújo Leite, quadra
34, lote com 418 m²,
11x38 mts. Bom preço.
Tratar 98125-9000

729803

RESIDEM
Diversas opções de
terrenos para aquisição
e  c o n t r u ç ã o  c o m
financiamento Caixa!
R. Virgílio Malta 11-61 -
Centro F: 2106-7181
www.residem.com.br

758458

Sta Edwirges, 5x26, pla-
no, a 50 mts da Pinheiro
Machado. Aceita financia-
mento. Oportunidade. F:
99683-3070

760101

Terreno Alphaville esqui-
na 520m plano, próximo
ao clube. F: 99103-1711
direto c/ propietário

760106

Vale Igapó poste 14 com
escritura esquina plano
500m² próx. asfalto $
oportunidade 99776-8117

759355

www.sianet.com.br www.orcose.com.br www.cnservicos.org.br www.candinho.com.br
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“O nosso perfi l de franqueado requer pessoas 
que não querem ser empregadas, mas que 

também não gostariam de empreender com total 
liberdade para assumir riscos muito grandes”.

VITÓRIA COM MUDANÇA DE HÁBITO
Muito se fala que já não é mais 

possível desvincular uma empresa do 
seu papel social em termos de geração 
de empregos e da promoção de uma 
sociedade mais justa e igualitária. 
No entanto, são ra-
ros os empreendedores 
da livre iniciativa que 
conseguem conciliar 
na prática esse com-
promisso de transpor 
os limites no univer-
so corporativo para 
criar novos hábitos de 
consumo e estendê-
los a grande parte da 
população. É o caso de Fernando 
Leite Perri, diretor da Great Food 
Produtos Alimentícios, detentora 
da marca Vivenda do Camarão -
www.vivendadocamarao.
com.br. Em vez de pensar 
apenas em quanto poderia 
ganhar com investimentos 
e aplicações fi nanceiras, ele 
decidiu realizar o sonho de 
popularizar o consumo de 
pratos à base de camarão no Brasil. 
Hoje, com uma rede de franquias 
espalhadas pelos shoppings de todo 
o País dentro do conceito de res-
taurantes rápidos com qualidade e 
preço justo, a empresa parte agora 
para a abertura de estabelecimentos 
de rua em cidades de médio porte 
no interior dos Estados brasileiros e 
também para exportação desse con-
ceito de negócio em países como Por-
tugal, Espanha, México e África do 
Sul. Em depoimento exclusivo, Perri 
destaca os pontos fortes que levaram 
à consolidação da marca em nível 
nacional, bem como os planos de
expansão para 2005. 

Início
“A Vivenda do Camarão surgiu de 

uma constatação de que o brasileiro 
comia muito mal o camarão, além de 
pagar muito caro por ele. Percebemos 
também que o preço da exportação do 
produto era barato e que, nós, brasileiros, 

não estávamos acostumados a consumi-
lo a esse custo. A partir disso, fizemos 
uma experiência com uma unidade 
piloto em Moema, bairro de São Paulo, 
em 1984, trabalhando com um cama-

rão de exportação a pre-
ços realmente acessíveis, 
sem intermediários, que 
foi um sucesso estron-
doso. Montamos outras 
unidades, mas acabamos 
optando por expandir 
mais rapidamente den-
tro de shopping centers. 
A Vivenda do Camarão 
não é um fast-food clás-

sico. O nome mais apropriado que se 
pode dar para a rede é de restaurante rá-
pido, porque servimos os alimentos em 
pratos formais e com talheres de inox.

Trata-se de um produto muito bem 
preparado, que tem hoje a aprovação 
de todos os órgãos internacionais de 
saúde para exportação.”

Diferenciais
“Nesses pouco mais de vinte anos 

de atividade, um dos fatores que 
sempre nos orientou em termos do 
que buscar foi a qualidade, como o 
nosso principal foco de atenção, mas 
sem desfocar outro aspecto muito 
importante, que é o preço. Além da 
qualidade e do preço justo, nós con-
seguimos desenvolver produtos de 
aceitação muito grande, com sabores 
aprovados não só pelos brasileiros mas 
que também agradam consumidores 
diversos de outros países. O nosso per-
fi l de franqueado requer pessoas que 
não querem ser empregadas, mas que 
também não gostariam de empreen-
der com total liberdade para assumir 
riscos muito grandes. Ela quer ser 
dona do seu negócio, mas ao mesmo 

tempo ter um apoio de uma empresa 
com uma marca de vinte anos de su-
cesso por trás. O investimento inicial 
gira em torno de R$ 220 mil a R$ 250 
mil, com um retorno previsto em 15
a 30 meses.” 

Comprometimento
“O nosso conceito de franquia é 

bastante diferente dos que existem 
no mercado, porque não cobramos 
royalties. Por isso mesmo não temos 
que fi car fi scalizando se o franque-
ado está faturando ou não. O que 
existe entre nós é montar uma em-
presa com uma espécie de associa-
do que vai vender o nosso produto. 
Incentivamos muito o cumprimen-
to das normas e, para isso, o fran-
queado recebe uma bonifi cação de 

20% sobre todas as suas 
compras. No aspecto so-
cial, geramos mais de 700 
empregos diretos e alguns 
milhares indiretos, além 
da mudança de hábito ali-
mentar que conseguimos 

implementar no Brasil vendendo ca-
marão a preço de carne e massas. A 
decisão para o empresário nacional 
é saber se vai aplicar dinheiro sem 
se preocupar em gerar bem-estar 
social ou se vai investir para crescer 
e introduzir novas opções para a po-
pulação, sendo útil à sociedade. Nós 
escolhemos trabalhar e chamamos 
isso de vitória. Em 2005, abriremos 
lojas na África do Sul e já temos pla-
nos ambiciosos para comercializar 
nossos produtos em supermercados 
de todo o mundo.”

Fernando Leite Perri
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BEM DE FAMÍLIA
Publicações do mundo inteiro, des-

tinadas a análises econômicas e à 
gestão empresarial, já compararam 
empresas familiares com organiza-
ções administradas por profi ssionais 
sem esse vínculo e che-
garam à conclusão de 
que, ao contrário do 
que se pensa, a empresa 
familiar é mais rentável 
e produtiva. Por essa 
razão, grandes corpo-
rações internacionais 
estão tentando copiar 
os aspectos positivos 
desse modelo empresa-
rial que conta com a colaboração de 
um time leal, capaz de tomar decisões 
de forma ágil e fl exível, justamente 
por não depender de vários escalões 
para a aprovação das ações 
estratégicas. Boa parte das 
organizações comandadas 
por famílias está compro-
metida com uma visão de 
longo prazo para o negócio, 
o que não acontece no caso 
de muitos executivos, que vivem pre-
ocupados em obter resultados imedia-
tistas para mostrar aos superiores e à 
mídia o quanto eles são sensacionais, 
colocando a carreira sempre em pri-
meiro lugar. Em depoimento exclusi-
vo, Dorothy Nebel de Mello, presiden-
te do Instituto da Empresa Familiar 
(IEF) - www.empresafamiliar.org.br 
- destaca as principais vantagens, bem 
como os cuidados necessários à manu-
tenção e ao crescimento das empresas 
familiares na economia global.

Visão equivocada
“O problema básico das empresas 

familiares hoje é a falta de fl uxo de 
caixa e a ausência de possibilidades 
de fi nanciamento. Qualquer em-
préstimo bancário é uma corda no 
pescoço e isso afeta as organizações 
em qualquer tentativa de crescimen-
to e de diversifi cação. O segundo 
problema é que a empresa familiar 
no Brasil e no mundo, apesar de 

e passá-la para outros membros da 
família pode representar a perda do 
sentido de estar vivo. Nesses casos, 
é preciso que seja feito um trabalho 
de preparo do ponto de vista emo-
cional para que essa pessoa possa 
realmente passar a direção, a sua 
capacidade de sonhar, assim como 
os direitos e deveres para os descen-
dentes o mais cedo possível.” 

Instituto
“Hoje em dia, a empresa familiar 

vai manter-se viva somente se seus 
dirigentes conseguirem separar a 
família da empresa, se eles conse-
guirem enxergar que a empresa é 
um patrimônio familiar e, como 
qualquer patrimônio, tem que ser 
muito bem cuidado para render e 

sustentar todos os envol-
vidos no negócio. O IEF, 
inspirado na experiência 
norte-americana do Fa-
mily Firm Institute, é a 
única instituição brasilei-
ra exclusivamente voltada 

para a empresa familiar, cuja mis-
são é educar, funcionando como 
um fórum multidisciplinar para 
todos os profi ssionais que traba-
lham em empresas familiares. Para 
isso, oferecemos uma programa-
ção de seminários sobre educação 
executiva, além de fi rmar parcerias 
importantes com o objetivo de 
fornecer cursos voltados para os 
empresários e para a continuidade 
da mentalidade empreendedora. 
Afi nal de contas, o Brasil é um país 
de empreendedores.”

representar a maioria dos negó-
cios, ainda é encarada como algo 
negativo, muitas vezes pejorativo, 
sinônimo de falta de organização, 
de estratégias, de planejamento e de 

profi ssionalismo. Infe-
lizmente, para muitos 
esse é o rótulo da em-
presa familiar, o que 
é uma consideração 
sui generis. Isso não 
vai denegrir em nada 
a importância da em-
presa, do produto e da 
gestão. Todas as gran-
des empresas brasilei-

ras que continuam sendo controla-
das por uma ou, às vezes, por mais 
de uma família, não se consideram 
familiares, alegando que possuem 

executivos profi ssionais no coman-
do da estrutura.”

Profi ssionalização
“Temos que admitir que muitas 

das pequenas e médias empresas 
familiares, que são realmente a força 
que move este país, ainda não se pro-
fi ssionalizaram como deveriam no 
sentido de traçar um planejamento a 
curto, médio e longo prazos, além de 
estabelecer estratégias defi nidas. Em 
uma economia como a nossa, tudo 
tem que ser muito dinâmico e fl exí-
vel para que haja a possibilidade de 
mudanças rápidas, partindo de um 
corpo de profi ssionais capacitado. 
Outro problema está na continuida-
de das gerações. Se o fundador ainda 
está vivo, existe uma questão ligada 
ao poder. Ele teve um sonho e con-
seguiu transformá-lo em realidade, 
foi um empreendedor e correu todos 
os riscos. Só que, na maioria dos ca-
sos, a empresa tornou-se a vida dele, 

Dorothy Nebel de Mello

“Temos que admitir que muitas das pequenas 
e médias empresas familiares, que são 

realmente a força que move este país, ainda 
não se profi ssionalizaram como deveriam”.
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